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FORMAZIONE SPECIFICA PER CATEGORIE

AUTOSALONISTI

AGGIORNAMENTO PER
AUTOSALONISTI: IL
CONCESSIONARIO TRA LEADERSHIP
ED EMPOWERMENT

Il corso ha lo scopo di fornire ai concessionari le metodologie e le tecniche pil efficaci per motivare e guidare i propri collaboratori.
Lobiettivo & quello di sviluppare le competenze «soft» e di accrescere la loro autorevolezza e capacita di ispirare e guidare il proprio team,
sviluppando nei collaboratori: senso di responsabilita e autonomia.

| TEMI TRATTATI

« Lidentikit del capo-leader efficace « Le differenze piu significative della leadership tra uomini e

- ) ) . donne
o Le «4» condizioni che fanno funzionare il proprio team

— . « Come gestire i diversi tipi di collaboratori
e La motivazione e le sue 9 leggi

) werment: iberare il ial i collaboratori
« | fattori demotivanti « Empowerment: come liberare il potenziale dei collaborato

) Le tre mosse-chiave che portano all'empowerment
o | «5» pilastri della leadership : P P

DETTAGLI DATE DI SVOLGIMENTO SEDE

2 INCONTRI m Ascom Formazione Osio Sotto
Piazzetta Gandossi, 1 - Oslo Sotto

@ ORARIO 9:00 - 13:00 / 14:00 - Lunedi 22 (8G)

18:00 .
==  DURATA 16 ore © Richiedi informazioni
IN EVIDENZA - ACCADEMIA DEL GUSTO IN EVIDENZA - LABORATORIO DEL SAPERE
L4 CORSO BASE DI @0 DELEGARE: LA CHIAVE DEL
PASTICCERIA

b &_’ SUCCESSO



