














Angelo Zambetti

“AUTO ELETTRICA: IL PRIMO PASSO...”



Quali sono i vantaggi dell’auto elettrica ?
Quali i punti negativi ?

Come proporre la mobilità GREEN alla clientela ?
Cosa deve sapere un consumatore prima di

procedere all’acquisto di un veicolo elettrico ?

Una volta acquistato il veicolo , come
ottimizzarne l’uso  ?



Quali sono i vantaggi dell’auto elettrica ?



a) Salvaguardia ambientale
b) Risparmiare, anzi, guadagnare.

c) Prestazioni e comfort di guida
mantenimento del valore nel tempo

Quali sono i vantaggi dell’auto elettrica ?
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salvaguardia ambientale
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salvaguardia ambientale
Quali sono i vantaggi dell’auto elettrica ?



Quali sono i vantaggi dell’auto elettrica ?

risparmiare, anzi, guadagnare.
mantenimento del valore nel tempo











Quali i punti negativi ?



a) Bassa autonomia percepita
b) Poche infrastrutture di ricarica
c) Cambio abitudini del soggetto fruitore

Quali i punti negativi ?



Obiettivo decretato dalla Comunità EuropeaObiettivo decretato dalla Comunità Europea



Obiettivo decretato dalla Comunità Europea

Entro il 2025
Abbattere del 25% le emissioni di CO2

derivanti dai veicoli di nuova 
immatricolazione

Obiettivo decretato dalla Comunità Europea

Abbattere del 25% le emissioni di CO2



Bassa autonomia percepita
Quali i punti negativi ?



Bassa autonomia percepita
Quali i punti negativi ?



Poche infrastrutture di ricarica
Quali i punti negativi ?



Poche infrastrutture di ricarica
Quali i punti negativi ?



Come proporre la mobilità GREEN alla clientela ?



Come proporre la mobilità GREEN alla clientela ?

2 GREEN affianca gli operatori di settore nella
dinamica di proposta della mobilità Green
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Come proporre la mobilità GREEN alla clientela ?

2 GREEN affianca gli operatori di settore nella
dinamica di proposta della mobilità Green

2 GREEN affianca gli operatori di settore nella
dinamica di proposta della mobilità Green



Come proporre la mobilità GREEN alla clientela ?

2 GREEN nasce per supportare i progetti legati
alla mobilità elettrica , a fronte della “complessità”

che caratterizza questo genere di proposta. 

2 GREEN nasce per supportare i progetti legati
alla mobilità elettrica , a fronte della “complessità”

che caratterizza questo genere di proposta. 



Cosa deve sapere un consumatore prima di

Una volta acquistato il veicolo , come
ottimizzarne l’uso  ?

procedere all’acquisto di un veicolo elettrico ?



Il cliente deve sapere:



a) Manutenzione, percorrenza, uso specifico
b) Modalità di ricarica

Il cliente deve sapere:



Il cliente deve sapere:
Manutenzione, percorrenza, uso specifico



Il cliente deve sapere:
Modalità di ricarica



Andrea Corradini

“AUTO ELETTRICA: IL PRIMO PASSO...”



Chi siamo ?
Servizi

Progetti



Chi siamo ?

- Siamo un team di  professionisti 



Chi siamo ?

- Siamo un team di  professionisti 

- Siamo un partner strategico ed operativo



Chi siamo ?

- Siamo un team di  professionisti 

- Siamo un partner strategico ed operativo

- Sviluppiamo progetti ad hoc affiancando 
imprenditori, enti ed  istituzioni.



Servizi

Traghettiamo aziende enti ed istituzioni alla
conversione verso il "green" , 



Servizi

Traghettiamo aziende enti ed istituzioni alla
conversione verso il "green" , 

coniugando la sostenibilità ambientale e la
sostenibilità economica



Progetti

Il mondo “green” è in continua evoluzione: cambiano le
leggi, ci sono bandi regionali, nazionali ed europei , che
vanno colti per convertire il tuo business all’insegna
della sostenibilità e del futuro.



Progetti

Il mondo “green” è in continua evoluzione: cambiano le
leggi, ci sono bandi regionali, nazionali ed europei , che
vanno colti per convertire il tuo business all’insegna
della sostenibilità e del futuro.

Uno dei progetti che stiamo sviluppando riguarda la
transizione da auto a combustione ad auto elettriche.



Progetti

2GREEN è a disposizione di tutti gli operatori
del settore automotive, per supportarli nella
definizione di progetti “ad hoc”, rivolti a privati
ed aziende



Supporto professionale qualificato
nella conversione al GREEN



www.2green.it info@2green.it 

Supporto professionale qualificato
nella conversione al GREEN





Investire nella mobilità elettrica, 
l’esperienza di Wroom
#GuidailFuturo

Gianluigi Piccinini
Presidente di Ressolar Srl

Vers. MAV 04 del 24/01/2020
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I TREND DELLE CASE AUTOMOBILISTICHE

NEI PROSSIMI 8 ANNI GLI INVESTIMENTI ANNUNCIATI DAI COSTRUTTORI DI MACCHINE PER 
SVILUPPARE MODELLI A PROPULSIONE ELETTRICA (PURA –BEV E IBRIDA PLUG IN – PHEV) 

SONO 255 MILIARDI DI DOLLARI, 10 VOLTE QUELLI DEGLI ULTIMI 8 ANNI 
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LA CATASTROFE CAUSATA DALLE EMISSIONI NEI TRASPORTI

12 gennaio 2020

OGNI ANNO SONO OLTRE 60MILA LE 
MORTI PREMATURE IN ITALIA 
DOVUTE ALL’INQUINAMENTO 

ATMOSFERICO CHE DETERMINANO 
UN DANNO ECONOMICO, STIMATO 

SULLA BASE DEI COSTI SANITARI 
COMPRENDENTI LE MALATTIE, LE 

CURE, LE VISITE, I GIORNI DI LAVORO 
PERSI, CHE SOLO IN ITALIA OSCILLA 

TRA 47 E 142 MILIARDI DI EURO 
ALL’ANNO (330 – 940 MILIARDI A 

LIVELLO EUROPEO)
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UNA RIVOLUZIONE CHE PARTE DA LONTANO
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UNA RIVOLUZIONE CHE PARTE DA LONTANO

Una ricarica del 1912
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VALUTAZIONI ERRATE



Pagina 7 di 24

STATISTICHE IMMATRICOLAZIONI
ITALIA 2018 Vs 2017

ITALIA 2019 Vs 2018
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STATISTICHE IMMATRICOLAZIONI
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COSA SUCCEDERA’ FRA POCO…
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LA PERCEZIONE SUL CAMBIAMENTO DEL SETTORE AUTOMOTIVE

Secondo lei, il mondo 
dell’auto cambierà molto 

nei prossimi anni?

Sarebbe disposto a 
spendere una cifra 

maggiore per acquistare 
un’auto che inquina 

meno?
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CON L’APP 
WROOM DI 

RESSOLAR TROVI I 
DISPOSITIVI DI 

RICARICA, TI CI FAI 
GUIDARE, E  
RICARICHI… 

…MA 
WROOM FA 

MOLTRE 
ALTRE COSE… 

WROOM, L’APP DI RESSOLAR 
PER RICARICA, E NON SOLO…
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L’EVOLUZIONE DELL’INFRASTRUTTURA DI RESSOLAR 
TRAMITE UTILIZZO APP WROOM

Circa 100 punti di 
ricarica operativi a 

fine 2019
Circa 1.000 punti di 
ricarica a fine 2022

Circa 5.000 punti di 
ricarica 

a fine 2025
OLTRE ALL’INTEROPERABILITA’ DI WROOM CHE CONSENTE AGLI UTENTI 

DI USARE WROOM CON LE COLONNINE DI MOLTI ALTRI OPERATORI
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IL PROGRAMMA DI WROOM
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IL TRINOMIO DELLA SOSTENIBILITA’

I SERVIZI DI RESSOLAR
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I SERVIZI DI RESSOLAR

STUDIO E PROGETTAZIONE DELLE INFRASTRUTTURE PIU’ ADATTE AI 
SUOI CLIENTI
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NON INSTALLIAMO SOLO COLONNINE, MA VERE E PROPRIE 
SMART ZONES

I SERVIZI DI RESSOLAR
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I SERVIZI DI RESSOLAR
FORNITURA DEI PIU’ AFFIDABILI DISPOSITVI DI 

RICARICA 

SOLUZIONI 
RESIDENZIALI

SOLUZIONI 
COMMERCIALI

INFRASTRUTTURE PER 
FLOTTE AZIENDALI E 

AREE DI PARCHEGGIO  
CON SOSTA BREVE
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LA GESTIONE DELLE COLONNINE PER CONTO DEI CLIENTI
I SERVIZI DI RESSOLAR

Ressolar offre il servizio completo di gestione 
delle colonnine dei suoi clienti:

Ressolar fornisce ed installa la colonnina 
presso il parcheggio del cliente

Ressolar gestisce il servizio di ricarica in qualità 
di erogatore del servizio (Service Provider)
Ressolar periodicamente versa al 
cliente/proprietario delle colonnina 
il ricavato delle ricariche effettuate

Ressolar mette on-line e geolocalizza la 
colonnina sulle mappe della sua App Wroom
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LA WROOM ACADEMY E I CORSI DI FORMAZIONE SULLA 
MOBILITA’ ELETTRICA
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LA FLOTTA DI RESSOLAR
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PROGETTO MOIA

Ressolar partecipa al progetto MOIA , progetto innovativo 
per il trasporto dei turisti tramite veicolo elettrico
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PROGETTO PULMINO ELETTRICO A GUIDA AUTONOMA
Ressolar partecipa ad un progetto innovativo per il trasporto 

di passeggeri e merci tramite veicolo elettrico a guida 
autonoma

(concept minibus autonomo di Tesla) 
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L’AVVENTURA DELLA RICARICA



Grazie…

Gianluigi Piccinini

Presidente di 
Ressolar Srl
Via Serassi 21
Bergamo

0353692145

www.ressolar.it
www.wroom.org
www.academy.wroom.org

http://www.ressolar.it/
http://www.wroom.org/
http://www.academy.wroom.org/






Il futuro del mercato 
dell’auto a Bergamo e il 

ruolo
dell’Associazione

L ’ E S P E R I E N Z A  D I  C O N F C O M M E R C I O  B E R G A M O  



I NUMERI NEL 
NOSTRO SETTORE

Fonte dati: Unrae
Elaborazione: Federmotorizzazione
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2018 2019 Var% 18/19
BENZINA 16475 19471 18,2
DIESEL 12052 8645 -28,3
IBRIDA 2012 2369 17,7
GPL 1983 2171 9,5
METANO 484 508 5
ELETTRICA 51 173 239,2

33057 33337

IMMATRICOLAZIONI PROVINCIA BERGAMO
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PASSAGGI USATO AL NETTO

2016 2017 2018 2019 

50493 52212 55110 53260

RADIAZIONI

2016 2017 2018 2019

27152 26972 28656 27340

IMMATRICOLAZIONI PROVINCIA BERGAMO
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Aggiungere un piè di pagina 80

2017 2018 2019

Società auto immatricolazioni 6846 6017 5893

Altre società 2269 2237 2203

Noleggio a breve termine 1020 1581 1453

Noleggio a lungo termine 0 0 0

Privati 23294 23222 23788

totale 33429 33057 33337

IMMATRICOLAZIONI PROVINCIA BERGAMO PER UTILIZZATORE

Fonte dati: DataForce
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2016 2017 2018 2019

PASSAGGI NETTI 2818440 2950705 3087957 3101147

RADIAZIONI 1372683 1414635 1507333 1534315

% DI SOST. RAPPORTO RAD./NUO. 0,78 0,74 0,81 0,80

IMMATRICOLAZIONI ITALIA

RADIAZIONI PER CLASSE EURO 2019 0 1 2 3 4 5/6/N.I.

1,2 3 23 28,6 28,9 15,3



2018 2019 VAR%
Quote 

mercato 2019

Società auto immatricolazioni 294557 271737 -7,7 15,3%

Altre società 99847 98520 -1,3 5,2%

Noleggio a breve termine 265578 277354 +4,4 6,9%

Noleggio a lungo termine 261831 281884 +7,7 13,6%

Noleggio Conc. – Case auto 40570 41364 +2,0 2,1%

Privati 1094932 1904353 -0,1 56,9%

totale 1924526 1926535 0,1 100,00%

Aggiungere un piè di pagina 82

IMMATRICOLAZIONI ITALIA PER UTILIZZATORE
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IMMATRICOLAZIONI ITALIA PER ALIMENTAZIONE

ALIMENTAZIONE 2018 2019 VAR% Q.M. %

BENZINA 678800 853691 25% 44,3

GASOLIO 990664 770483 -22,20% 40

GPL 125378 136841 9,10% 7,1

METANO 37481 38620 3% 2

IBRIDE Totali 87190 116327 33,40% 6

ELETTRICHE 5012 10566 110,80% 0,5

IDROGENO 1 7 N.C. N.C.

TOTALE 1924526 1926535

EMISSIONI CO2 (g/Km):
2018 =115,1
2019 =119,1



Il presente ed il futuro della mobilità è elettrico.

Le ibride sono il presente, con oltre 300.000 vetture vendute sul mercato italiano negli ultimi 

due anni.

Quota di mercato: 7%

Le vetture elettriche rappresentano il futuro. Attualmente circolano in Italia circa 1.500 auto a trazione elettrica.

Quota di mercato: 1%

Auto tradizionale
(motore a combustione interna)

Auto elettricaAuto ibrida

Si stima una transizione di 20 anni

8



Vettura
ibrida

Il veicolo è dotato di un sistema di trazione endotermico ed uno elettrico, che 
lavorano in modalità cooperativa e coordinata.

• Motore a combustione interna + motore elettrico (uno o due)
• Serbatoio carburante

• Batteria di alta tensione
• Sistema ad alta tensione (140/200 V cc – 500/600 V ca)

Vettura
ibrida plug - in

Ha le stesse caratteristiche del veicolo ibrido ma dotato anche di una presa 
elettrica per la ricarica esterna della batteria di alta tensione.

Uno sguardo alle tecnologie utilizzate

9



Vettura
elettrica

È un veicolo con la sola trazione elettrica.

• Motore elettrico
• Batteria di alta tensione

• Sistema ad alta tensione (200/300 V cc – 500/600 V ca)
• Presa di ricarica esterna per la batteria

Vettura
elettrica ad

autonomia estesa

È un veicolo elettrico dotato anche di un motore a combustione (in genere di 
piccola cilindrata), che viene utilizzato per far girare un generatore allo scopo di 

estendere l’autonomia del veicolo oltre quella offerta dalla batteria.

• Motore elettrico
• Motore a combustione interna

• Batteria di alta tensione
• Sistema ad alta tensione (200/300 V cc – 500/600 V ca)

• Serbatoio carburante
• Presa di ricarica esterna per la batteria

Uno sguardo alle tecnologie utilizzate

10



Nuove competenze del tecnico meccatronico

Conoscenze di elettrotecnica e sistemi di accumulo
dell’energia (pacco batteria ad alta tensione)

Data la presenza di un sistema ad alta tensione, è richiesta una qualifica specifica 
inerente conoscenze tecniche e in materia di sicurezza:

Qualifica PES – PAV (norma CEI 11 – 27, IV a edizione) 

Fondamentale per:
• Garantire la propria incolumità durante l’attività lavorativa

• Mantenere la garanzia e le caratteristiche tecniche delle vetture (lavoro a regola 
d’arte)

11



Solo chi r ischia 
di  andare 

troppo lontano 
avrà la possibil ità 
di  scoprire quanto 

lontano si  può 
andare

THOMAS ELIOT
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INIZIA NEL 2013
IL NOSTRO percorso di 
aggiornamento professionale, 
completamente
progettato su misura 
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ABBIAMO INIZIATO 
AD ANALIZZARE E 
APPROFONDIRE
LE PRINCIPALI 
TEMATICHE DI 
SVILUPPO 

I PROCESSI DI VENDITA

I BISOGNI DEI CLIENTI

I CRITERI DI ACQUISTO

LE LEVE PERSUASIVE

I PERCORSI DIGITALI

IL PROBLEM SOLVING

90



E NON AVEVAMO 
IMMAGINATO CHE 
LA FORMAZIONE 

SAREBBE 
DIVENTATA PER NOI 

UN 
APPUNTAMENTO 
IMPRESCINDIBILE

91



OGNI ANNO 
COINVOLGIAMO 

NEL NOSTRO VIAGGIO 
FORMATIVO UNA VENTINA DI 

AZIENDE
CHE SI AGGIORNANO 

TRAMITE ASCOM CON UN 
RINOMATO TRAINER 

SPECIALIZZATO DEL SETTORE

92



Approfondiamo temi INNOVATIVI che riguardano 
ANCHE la crescita personale 

INTELLIGENZA 
EMOTIVA

VENDITA IPNOTICA 
E METAFORICA

STILI DI 
LEADERSHIP

con un 
unico 

obiettivo

Arrivare 
preparati 
al futuro
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Formazione 2020 
dedicata al mondo 
Elettrico ed Ibrido
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Le batterie e le 
ricariche nei 
veicoli elettrici e 
PHEV
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Le riparazioni dei 
veicoli elettrici

96



La valutazione di stato 
d’uso dei veicoli 
“elettrici”
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OTTIMIZZAZIONE 
DELL’ AUTONOMIA 
DELLA BATTERIA 
ELETTRICA

98



TESTING e formazione 
degli operatori

99



100



GRAZIE
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